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VIDEOQ: HISTORIA DE SERVIENTREGA

°® HTTPS://WWW.YOUTUBE.COM/WATGH2V=YGORVUNNOSFU
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SERVIENTREGA-

Centro de Soluciones



https://www.youtube.com/watch?v=yg5RvNnoSfU

PROPOSITO

ANALIZAR EL GONCEPTO DE EMPRENDEDOR E IDENTIFICAR SUS
CARACTERISTICAS, CUALIDADES Y DEBILIDADES, PERMITIENDO AL

ESTUDIANTE PROPONER MEJORAS EN ALGUNOS ASPECTOS NEGATIVOS
QUE PUEDEN LLEGAR A PRESENTAR.




GCONGEPTO DE EMPRESA
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Es una organizacion, cuyo
objetivo es la consecucion

FACTORES DE PRODUCCION
W &

de un beneficio a través de Tierra Trabajo

la satisfaccion de una
necesidad de mercado

=

Capital Tecnologia

Desde el punto de vista econdmico: "Es
una unidad de produccion encargada de
combinar recursos o factores
productivos para transformarlos

en bienes y servicios que satisfagan las
necesidades de las unidades

de consumo".

Desde el punto de vista econémico y
social: "Unidad econdémica vy social
formada por factores humanos,

técnicos y financieros con una
cierta estructura y con

distintos objetivos y cuya funcién es
abastecer de productos y servicios a la

sociedad".



ELEMENTOS DE LR EMPRESA

* El empresario

* Los trabajadores
* La tecnologia

* Los proveedores
* Los clientes

* La competencia
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* Los organismos publicos \ LB/ ‘




EL EMPRENDEDOR

Un emprendedor es una persona que tiene la capacidad de descubrir e identificar algun tipo de
oportunidad de negocios. Asi, con base en ello, organiza una serie de recursos con el fin de darle
inicio a un proyecto empresarial.

Localiza nuevas oportunidades mediante el estudio y analisis del mercado y sus cambios. Asi, conoce
las actitudes y preferencias del publico.




GCUALIDADES DE UNA PERSONA EMPRENDEDORA

CONFIANZA EN Si MISMO.
CREATIVO E INNOVADOR.
PASION EN TODO LO QUE HACE.
TOLERANCIA AL RIESGO.
PERSEVERANTE Y TENAZ.

ALTA MENTE COMPETITIVO.
LIDERAZGO.

TRANSPARENCIA.

HONESTIDAD.

CONOCIMIENTOS ESPECIFICOS.
CONVICCION PROPIA Y CREER EN SUS IDEAS.




1.VENDER LO QUE EL EMPRENDEDOR QUIERE.
. PLAN DE NEGOCIOS NO ESCRITO. e
. NO CONOCER SUS FORTALEZAS.

.NO SABER, Y NO PREGUNTAR. J' m 5
Fo/F o "~
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5. NO INFORMARSE ANTES DE COMENZAR.
6
7
8
9
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. NO VIVIR DENTRO DE SUS MEDIOS (PRESUPUESTO).

. IGNORAR QUE LO QUE MANDA ES EL EFECTIVO (LIQUIDE;%_—- f
. NO TENER UN PLAN DE MARKETING.

. NO ASIGNAR PRESUPUESTO PARA EL MARKETING.

10. NO DELEGAR.




ACTIVIDAD

¢ QUE ES EMPRENDER?

ELABORA UN LISTADO DE CUALIDADES Y DEBILIDADES DE UNA PERSONA
EMPRENDEDORA

ELIJE 6 CUALIDADES Y EXPLICA CADA UNA DE ELLAS DANDO EJEMPLOS

¢, COMO SE PUEDEN MEJORAR LOS ASPECTOS NEGATIVOS DE UN
EMPRENDEDOR?

¢, POR QUE ES IMPORTANTE EMPRENDER O INNOVAR UN PROYECTO
PROPIO?




® HTTPS://ECONOMIPEDIA.COM/DEFINIGIONES/EMPRENDEDOR.HTML
® HTTPS://WWW.GM3S5.MK/BLOG/FORTALEZAS-Y-DEBILIDADES-DE-LOS-EMPRENDEDORES/
°® HTTPS://WWW.YOUTUBE.COM/\WWATCHaU=YGORUNNOSFU

* HTTPS.//WWW.SISTEMAIMPULSA.COM/BLOG/POR-QUE-EL-EMPRENDIMIENTO-ES-
IMPORTANTE/ )



https://economipedia.com/definiciones/emprendedor.html
https://www.gm3s.mx/blog/fortalezas-y-debilidades-de-los-emprendedores/
https://www.youtube.com/watch?v=yg5RvNnoSfU
https://www.sistemaimpulsa.com/blog/por-que-el-emprendimiento-es-importante/

