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Arriendo 

financiado  
A menudo, un acuerdo de pleno-
pago en el cual el cliente, al final 
del término del arriendo, asume 
propiedad del vehículo o se 
proporciona con una opción 
de compra. El arrendatario es 
normalmente responsable por 
gastos de mantenimiento, 
impuestos y seguros. 

  

Canales de 

Distribución: 
 

Los cauces de la venta apoyados 
por una empresa. Éstos pueden 
incluir ventas del menudeo, 
Ventas de asociados de 
distribución (por ejemplo, venta 
al mayoreo), Ventas del 
fabricante de intercambio de 
Internet o ventas del mercado, y 



subastas de Internet. Equipo 
original  

 

 

Aprovisionamiento  
esta función logística describe 
todas las acciones orientadas al 
abastecimiento de una empresa 
de las materias primas necesarias 
para poder llevar a cabo su 
producción normal. Debe, por 
tanto, calcularse teniendo en 
cuenta las necesidades y los ciclos 
de la demanda, para poder 
obtener la máxima rentabilidad 
del almacén sin incurrir en costes 
excesivos. 

 

 

Colaboración:  
forma de cooperación que puede 
darse con diferentes niveles de 
implicación entre socios de la 
cadena de suministro que busca 
mejorar los resultados y facilitar 
el cumplimiento de objetivos, 
entre ellos el de satisfacción del 
cliente, a través de la integración 
de procesos y operaciones y la 
compartición de información, 
riesgos y beneficios. 



 

Contenedor:  
unidad de transporte de carga, 
construida en metal y con cierre 
estanco, que se ocupa el traslado 
de mercancías por tierra, mar o 
aire, pudiendo almacenarse en su 
interior los bienes paletizados o 
de forma directa. El volumen 
total del contenedor, que varía en 
función de los distintos tipos, 
puede dedicarse a transportar 
mercancía procedente de una sola 
empresa o de varias. 

 

Demanda:  
es la cantidad de un bien o 
servicio que un público 
determinado desea adquirir en 
un momento dado, a cambio de 
un precio justo y en función de 
una relación compleja, que está 
macada por factores internos y 
externos a esos compradores 
potenciales, y que terminará 
impulsándolos a finalizar o no el 
proceso de compra o contrato 



 

Distribución: 

 

se considera así a todos los 
medios a través de los cuales los 
productos llegan a los clientes 
finales en las condiciones 
acordadas por las partes, en el 
lugar determinado 
expresamente para ello y a 
cambio del pago del precio 
estipulado y aceptado 
libremente por el consumidor. 

 

 

Economía de escala:  
Concepto que hace 
referencia a la ventaja de costes 
que determinados procesos 
expansionistas a largo plazo 
pueden proporcionar a una 
organización, que logra un 
descenso del coste medio de un 
productor por unidad, 
causando la disminución 
del coste unitario de un producto 
o servicio 

 


