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Ideas de negocio
De acuerdo con su idea de negocio explique qué necesidades  Va a satisfacer  y como  lo piensas  lograr: 

La idea de  mi  negocio es, básicamente, el servicio o producto que se quiere ofrecer, la forma en que se conseguirán los clientes y cómo se espera recibir ganancias de esta.
Creatividad:
Capacidad de una persona para crear e idear algo nuevo y original. De aquí crece un concepto o una idea útil para el creador que dará soluciones a otras personas.

Cómo estimular la creatividad:
Crea retos.
Estimula la motivación.
Ten autonomía.
Busca nuevas perspectivas.
Establece una meta.
Enfócate en una sola cosa.
Olvida el perfeccionamiento.
Sueña despierto.
Que  necesidades  va  a   satisfacer  mi   empresa   de   ropa   para bebes 
 El producto 
 Que se va a ofrecer serán prendas de vestir para bebes, especialmente para ellos
bajo la marca “BABY POHS ” cuyas características principales van a ser sus diseños y su calidad, además que serán cómodas y de muy larga durabilidad, que, por ser de material escogido,
ser vira para usarla en cualquier ocasión, todo esto elaborado bajo nuestro personal y maquinaria
Logrando que luzca con una apariencia moderna y a la moda.
 Se espera consolidar una marca, y con “BABY POHS” se pueda conseguir ya que va a
Ser un producto con diseño y calidad, como valor agregado para alcanzar un nivel de recordación 
Por parte del consumidor.
 Aunque en el sector de la moda, el empaque no tiene mayor relevancia, puesto que las prendas van a estar exhibidas sin estar empacadas para que sea fácil tocarlas, observarlas y probárselas, si se creara uno para que las puedan transportar de por parte del consumidor.
 Aunque en el sector de la moda, el empaque no tiene mayor relevancia, puesto que las prendas van a estar exhibidas sin estar empacadas para que sea fácil tocarlas, observarlas y probárselas, si se creara uno para que las puedan transportar después de comprada la prenda, y se aprovechara para estampar la marca.
 Igualmente, otro aspecto a tener en cuenta en el empaque son las etiquetas o marquillas que
Nuestra prenda tendrá, esta sería:
 Etiqueta de identificación: en la gráfica ll-2 se muestra el diseño de la etiqueta con la que después de comprada la prenda, y se aprovechara para estampar la marca.
 Igualmente, otro aspecto a tener en cuenta en el empaque son las etiquetas o marquillas


Clientes. BABY POHS  no tiene una característica específica de clientes, pero podemos
hablar de personas de consumo particular el cual tienen un gran poder de negociación ya que imponen sus condiciones y niveles elevados de calidad al haber una gran cantidad de opciones en el
Mercado de talleres de confección. Haciendo que BABY POHS  pueda perder gran participación en el mercado.
UNA ENCUESTA 
1. ¿Con que frecuencia compra un mameluco?
Una vez al año
Una vez al mes
Cada dos meses
Cada tres meses
Cada seis meses
OTRAS 
2. ¿Qué es lo más importante para usted al escoger un mameluco?
Precio
Diseño
Comodidad
Durabilidad
Color
Otra
3. ¿Cuál es la marca de mamelucos que USTED PREFIERE

Offcorss
Polito
Carter`s
Codelin
Otra
4. Al momento de comprar ¿le gustaría encontrar todos los estilos de ropa en un espacio exclusivamente de su talla? ¿Por qué?
Si
No
Porque
5. ¿Que debe tener los mamelucos?
Buen material
Color neutral
Bolsillos
38
Cómoda
Diseño
6. Lo más importante para usted es encontrar ropa con:
Rebajas
Descuento
Promoción
Precio justo frente a calidad
 A continuación, se encuentran los resultados:
 A la pregunta 1 ¿Con que frecuencia compra un mameluco?
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