INSTITUCION EDUCATIVA TECNICA MIGUEL DE CERVANTES SAAVEDRA
TALLER 9. DE EMPRENDIMIENTO 17 de Abril 2021

CLEI IV
ORIENTADORA: YAMILE MUNOZ.
PRESUPUESTO
G PRESUPUESTO DE VENTAS

IMPORTANCIA

1 ES LA PREDICCION DE
VENTAS PARA UN PERIODO
PRESUPUESTADO

!

ASPECTOS QUE AFECTAN
EL PRONOSTICO

*ESTADO DE LAECONOMIA.

DEL PLAN @ PRESUPUESTAL & “SITUACION DE LA INDUSTRIA.

PRONOSTICO DE VENTAS ES LA *CONOCIMIENTO DE LOS PLANES
COLUMNA VERTEBRAL. DE LA COMPETENCIA.

“IMPACTO TECNOLOGICO.
“POLITICAS GUBERNAMENTALES.

Responder:
1.Aprender el concepto visto en clase de Presupuesto.
2.Evaluacion para la préxima clase sobre lo visto en clase.

3.Elaborar un presupuesto para celebracion de una fiesta de 15 afios para
250 personas, preparacion de un sancocho para 50 personas, arroz con pollo
para 100 personas, arroz con camarén para 200 personas, fiesta de madres
para 300 personas, y un paseo para 30 personas. En clase se destinaré el
presupuesto arealizar y elaboraran una cartelera para exposicion.

4. ¢ Qué expectativas tiene con relacion al presupuesto en tu entorno?



