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CLEI VI

ORIENTADORA: YAMILE MUNOZ.

ABILIDADES DE NEGOCIA

Determinar Beneficios y

No demostrar prioridades consecuencias Comenzar con

Ofertas altas

NEGOCIACIO
CARA A CARA
EXITOSA

Tener argumentos

Prudencia con Estar cOmodo y Dejar las EXponer
Las ideas en silencio conclusiones’ ;" lo importante
Al final al principio y
al final.

ACTIVIDADES:

1. ¢Cuales serian tus prioridades en una negociacion?

2. ¢Qué entiendes por prudencia?

3. Paratus negociaciones ¢consideras las ofertas beneficiosas? SI O NO
Y POR QUE.

¢, Cudles son tus prioridades en tu desarrollo personal






