ACTIVIDADES:
1. ¿Cuáles serian tus prioridades en una negociación? 
Se debe definir una postura en donde se conozca la posicion que tiene la otra parte y definir que se requiere para llegar a un acuerdo beneficioso para ambos.
Se deben establecer prioridades y objetivos claros.
La informacion que se maneja es primordial, ya que la persona que mejor la maneje, tiene una ventaja en la negociacion.
Se deben plantear alternativas y criterios para obetener un acuerdo mutuo beneficioso.
2. ¿Qué entiendes por prudencia?

es la Capacidad de pensar, ante ciertos acontecimientos o actividades, sobre los riesgos posibles que estos conllevan, y adecuar o modificar la conducta para no recibir o producir perjuicios innecesarios

3. Para tus negociaciones ¿consideras las ofertas beneficiosas? SI O NO Y POR QUÉ.
las ofertas son buenas porque a los compradores los beneficia en su economía

 ¿Cuáles son tus prioridades en tu desarrollo personal?
una prioridad es terminar mis estudios para mejores oportunidades y mejor vida. 

