
Laura Alejandra Pelaez Quintero 6-2 

 

 

✓ Investigar al consumidor (algo así como el 

neuro mercado) permanentemente tomando 

en cuenta a la competencia, lo mas vendido y 

los distintos mercados. 

 

✓ Explora mercados innovadores . 

 

✓ Proteger el producto de diversas amenas de 

mercado. 

 

✓ Buscar liderar el mercado. 



El mercadeo es el proceso que se realiza para 

incentivar un producto u/o actividad. Que se 

comprende desde el segundo en que una idea es 

planteada, hasta cuando se elaboran los planes y 

estrategias, ejecutados y finalmente cuando se ven 

los resultados de rendimiento esperados. 

Es decir, cuando llega a manos del consumidor.  

 



El mercado es el responsable de la rentabilidad 

de la empresa. también es el responsable de 

generar ocasiones positivas de compra, servicio, 

marca o empresa. 

Lo más importante que tiene el mercado tradicional 

(o marketing tradicional) y el mercadeo digital (o 

marketing digital) es el CLIENTE o 

CONSUMIDOR.  

 

 



El posicionamiento de los productos en el mercado 

es el que da ventaja o no, en la que se encuentra el 

producto , algo así como una empresa, en relación 

con sus competidores. 

 

 



El mercado y servicios es lo que ofrece y brinda 

diversos servicios a través de una empresa como 

lo podría ser un hospital, una escuela una 

universidad, estaciones de policía, de bomberos 

etc. 

 

 


