GRADO: SEPTIMO - AREA: MERCADEO Y VENTAS - I.E. MIGUEL DE CERVANTES SAAVEDRA - SECUENCIA DIDACTICA

PROPOSITO:

Conocer estrategias de negociacién exitosa en todo contexto y proponer estrategias dentro del hogar

MOTIVACION:

vea este excelente video de 4 minutos, https://www.youtube.com/watch?v=BA57QYQyjCY

EXPLICACION:

e 1.Consulte: NEGOCIAR CON EXITO y GANAR-GANAR
e 2.Consulte: Consejos para Negociar con éxito

EJERCICIOS:

vElabore un listado de unas 10 “frases” mdas importantes del video,

e De la consulta negociar con éxito, ganar-ganar y consejos para negociar con éxito exprese con
sus palabras lo que comprendié, unos 5 renglones para cada uno

¢ Prepare un escenario ficticio en su hogar, dramatice con alguien otro escenario similar al video,
por ejemplo el valor del dominical en $$$$ frente a su rendimiento escolar. Negocie. Narre
como les fue, unos 10 renglones

EVALUACION:
Se utilizard ZOOM si las condiciones lo permiten para evaluar de manera individual, por lo tanto

prepare su intervencién no mayor a dos minutos teniendo en cuenta los términos mencionados:
Publico, objeto, tema, lugar y tiempo.
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