GRADO: DECIMO - AREA: CREACISN DE EMPRESAS - I.E. MIGUEL DE CERVANTES SAAVEDRA - SECUENCIA DIDACTICA

PROPOSITO:

Argumenta tu procedimiento para seleccionar y hacer un acuerdo con un angel BBVA

MOTIVACION:

https://www.bbva.com/es/que-es-un-business-angel/

https://www.semana.com/emprendimiento/articulo/ang...
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emprendedor

EXPLICACION:

Un buen emprendedor busca siempre buenos consejos, se rodea de personas inteligentes y con
experiencia que lo puedan guiar en el mundo de los negocios. El dngel de Escuela para el
Emprendimiento BBVA es una persona que pueda dar esa buena guia a la sociedad y ayudarla a
mejorar su idea de negocio, y que asi como un angel, iluminara tu camino como emprendedor.

Ta y tus compaferos de sociedad deben escoger entre los miembros de la comunidad educativa, una
persona que les pueda dar esa guia y apoyo que necesitan para hacer crecer ain mas su idea de
negocios. Ten en cuenta que el angel serd un consultor y un asesor y que debe existir no solo
confianza sino un gran compromiso entre ambos.

DESCARGAR SESION 2

Los ‘angeles’ que le resuelven el
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https://www.bbva.com/es/que-es-un-business-angel/
https://www.semana.com/emprendimiento/articulo/angeles-inversionistas-que-son-y-como-acceder-a-ellos-en-colombia/243714/
http://sinapsis.club/web/uploads/16225/f105af065f-g10-s2.pdf
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problema de la financiacion a los
emprendedores

En un pais en el cual acceder a la financiacién
no es tarea un facil, la figura de los angeles
Inversionistas se ha convertido en la mano
derecha de aquellos emprendedores que
suenan conquistar el mundo con sus ideas.

Los angeles inversionistas son definidos por la academia de ‘startups’ HubBOG como aquellos
empresarios que invierten en negocios, en especial emprendimientos, a cambio de un retorno
econdmico y/o participacién accionaria.

EJERCICIOS:
1- Revisar la cartilla del BBVA sesidn 2, realizar las actividades alli planteadas desarrollando los

cuadros, teniendo en cuenta los ejemplos pero aplicados a tu idea, para seleccionar el 4ngel que los
acompafara en el proceso de fortalecimiento de la idea de negocio

* LD PriMmeno que Oenen Nacer 105 SOCI0s Para SeIEcConar su angel BSVA es oenmir L= U5 ORTTas aPEciUs MesTanies Saoer que UM Prionoan SErd aurmentar ventas
qué aspectos de la sociedad quieren mejorar, asi que hacen una lista de los més y tener un producto de buena calidad, pero saben que para aumentar las ventas
importantes es necesario incluir mas productos dentro de su portafolio, por lo gue seleccionan

T—— . T como pricridad |as siguientes metas:

/

— * Aumentar las ventas un 30%
* Iniciar la produccion del nuevo producto
* Conseguir unpegamento que no se defie con el calor

E - Aumentar las ventas de su producto.
- Poder ofrecer mas productos.
L. - Mejorar_el pegamento y la_calidad de

[

* Ahora que definieron sus prioridades, los socios deben hacer una lista de quienes
los podian ayudar con ellas. De sus conocidos han seleccionado a los siguientes:

Meta Posibles dngeles

... M1

[ . las canecas. ; -
. «  ElsefiorRodriguez( 0p

i - Responder las inquietudes de los Aumentar las colegio)

! clientes_opor tunamente. - ventas un30% +  La profe Oara, de matemdticas, que vende

productos por catalogo.

“:;.. i e - = El profe Alejandro, de artes, que tiene una papeleria,

* Luego deben definir las metas asociadas a cada aspecto, asi:

o I

Iniciarla » Lasefiora Helena, la rectora.
produccion del *  El profe de emprendimiento.
n rodu
e e o g |
Aspecto Meta especifica Copmsiriubesrel profesdr Alejdidpsode Atgandes, titnacoesciquentsiste degantes
< Aumertar s ventas i@ peEmSIBsumes artjticos s ademis Iss fodcs iy A mejgrar sus venta
Ventas | Lograr ventas deal 0 an olros barrios I U eXperiencia cdn su Negocio y que como valor anadido, por ser docente d
: frence ) cenees — nasstecefisterogudades a Fdjordemehiistidonee rohaj paphey jad
* Definir qué productos wwmmmbsm 'ﬂﬁasdemmsprocuctnﬁafahricar.
Produrs | Estabiecer laforma de produck ede products. ca
« Iniciar I produccitn del nuevo producto. . . . N
- - » Finalmentelossociosse ponenencontactoconelprofesor Alejandro, exponiéndole
Cadyi |, Coneegurunpegamenio quero se difie an e cakr. con una muestra artistica por qué quieren que él sea su dngel BBVA.
Constir_canecas més resistentas.
* Tener un guion estandar de respuesta a preguntas frecuentes. Indicardor de
* Poner un buzdn de sugerencias para sus chentes. i
Sarvicio actividad
+ Habilitar una direccion de comeo eledirinico para responder las dudas de

EVALUACION:

presentacion de los cuadros aplicados a la idea de negocio
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Cartilla grado 10 - Programa BBVA
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