GRADO: SEPTIMO - AREA: CREACI6N DE EMPRESAS - I.E. MIGUEL DE CERVANTES SAAVEDRA - SECUENCIA DIDACTICA

PROPOSITO:

Relne todos tus datos y ajustar tu propuesta de valor y modelo de negocio.

MOTIVACION:

https://www.youtube.com/watch?v=svbyaVunVms

EXPLICACION:

CREAR ALINEACION

DESCARGAR SESION AJUSTANDO

Utiliza los lienzos de la propuesta de Rendimiento del Rendimiento de la Satisfacecidn
valor y del modelo de negeclo para modelo de negocio  propuesta de valor  del cliente
crear indicadaores del rendimiento y [Hechas cuanlitatives) (Percepciing

contrelarlos una vez tu propuesta de

walor esté operativa en el mercado.

Haz seguimiento de tu modelo de

negocio, tu propuesta de valor y la

satisfaccion de tus clientes. CONSTRUIR

e

Investigar
Cambdar

& CONTROLAR

indicador’abjetiva

Hacer

seguimiente MED' R

(continuamentel
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https://www.youtube.com/watch?v=sv6yaVunVms
http://sinapsis.club/web/uploads/16225/4d7183a769-g7-s8.pdf
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Rendimiento de la Satisfaccién
propuesta de valor  del cliente
(Hechos coantitalivos) (Parcapcidn)
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YALIDADA
moyor Aprender Medir
satisfaccds ridir efecto casual en o
def cilente

satisfoccion del ciiente

Utiliza los mismos procesos y
herramientas de la fase de pruebas
y control para mejorar tu propuesta
de valor una vez esté en el mercado.
Sigue probando continuamente
esCcenarios mejores con preguntas
us¥ 57 y mide el impacto en la
satisfaccion del cliente.

EJERCICIOS:

1. Describe tres herramientas tecnoldgicas puedes utilizar para analizar los datos de tus cliente

EVALUACION:
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