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PROPÓSITO:

QUE LOS ESTUDIANTES APRENDAN DIFERENTES ESTRATEGIAS DE VENTAS APLICADAS A LA VENTA DE
SU IDEA DE NEGOCIO

MOTIVACIÓN:

CONOCER QUE MOTIVA A LOS COMPRADORES Y LAS DIFERENTES TECNCAS DE VENTAS UTILIZADAS

EXPLICACIÓN:

TECNICAS DE MERCADEO

1- Explique CON SUS PALABRAS cada una de las técnicas de ventas presentadas en el
siguiente link

2- ¿QUE TÉCNICA DE V VENTAS UTILIZARÍA Y POR QUE?

https://blog.teamleader.es/tecnicas-de-ventas

https://blog.teamleader.es/tecnicas-de-ventas
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EJERCICIOS:

DESARROLLAR LA SIGUIENTE ACTIVIDAD

1- Explique CON SUS PALABRAS cada una de las técnicas de ventas presentadas en el
siguiente link

2- ¿QUE TÉCNICA DE V VENTAS UTILIZARÍA Y POR QUE?

https://blog.teamleader.es/tecnicas-de-ventas

EVALUACIÓN:

REVISION DEL TRABAJO REALIZADO
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