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PROPÓSITO:

Comprender la esencia del perfil de negocios la cual será base para su formación técnica empresarial

MOTIVACIÓN:

dibujos animados. https://www.youtube.com/watch?v=CnROs2vmKKI

EXPLICACIÓN:

explique, después de consultar cada uno de los elementos de la siguiente gráfica (fisiológicas-
seguridad-pertenencia-estima-auto actualización) Resuma como taller

EJERCICIOS:

Presente ejemplos de si vida diaria con relación a cada VARIABLE, los cuales serán explicados por el
docente. En su perfil de negocios diseñe la Oportunidad de mercado

seguridad física, de empleo, de recursos, 
moral, familiar, de salud, de propiedad privada

amistad, afecto, intimidad sexual

Reconocimiento
autorreconocimiento,

confianza, respeto, éxito 

Autorrealización

moralidad,
creatividad,

espontaneidad,
falta de prejuicios,

aceptación de hechos,
resolución de problemas

respiración, alimentación, descanso, sexo, homeostasis

Seguridad

Fisiología

Afiliación

EVALUACIÓN:

Presente evidencias del taller en el correo taller a más tardar el 22 de mayo y el perfil de negocios a
más tardar el 29 de mayo. O si prefiere trabaje directamente por la plataforma
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