GRADO: NOVENO - AREA: MERCADEO Y VENTAS - I.E. MIGUEL DE CERVANTES SAAVEDRA - SECUENCIA DIDACTICA

PROPOSITO:

Retroalimentar su perfil de negocios con base en las estrategias de las grandes compafiias

MOTIVACION:

https://www.youtube.com/watch?v=EKq-jsNuroc, excelente referente

EXPLICACION:

Realice Benchmarking en su perfil de negocios. Le sera de extrema utilidad el concepto, el video y las
estrategias de mercadeo de las grandes companias.

EJERCICIOS:

Consulte y resuma en el cuaderno. Estrategia de mercadeo de
Coca-Cola

Exito

Bavaria

Comcel

Alpina

Postobon

Bancolombia

Carrefour

Davivienda Movistar EVALUACION:

1. Revisidn de la evidencia del trabajo realizado en el cuaderno, a mas tardar el 14 de septiembre
(equivale a taller).Sinapsis en PDF

2. retroalimentacioén del perfil de negocios con base en el tema de la unidad. Envio a mas tardar el 18
DE septiembre (Equivale a perfil de negocios)

BIBLIOGRAFIA:

Guias
Guia BBVA
Web grafia

Perfil de negocios
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